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CURSO: IA aplicada al Real Estate

“Usa inteligencia artificial para ahorrar tiempo, vender mas y profesionalizar tu negocio
inmobiliario”

Inicio: 28 de abiril
Modalidad: on- line
Duracion: 2 semanas
Horario: 18 hs. (28/4 y 5/5)

Docente a cargo: Prof. Maria del Pilar Surin

© OBIJETIVO GENERAL DEL CURSO

Que el alumno aprenda a usar herramientas de Inteligencia Artificial de forma concreta, sin
conocimientos técnicos, para:

e crear contenido inmobiliario de calidad
e mejorar su comunicacién digital

e automatizar tareas repetitivas
optimizar su tiempo como agente o equipo inmobiliario

(» FORMATO GENERAL

e Modalidad: online

e Duracidén: 2 clases de 1 hora

¢ Nivel: INICIAL

e Enfoque: 100% practico, aplicado al dia a dia inmobiliario
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[} PROGRAMA DEL CURSO

&3 CLASE 1: Introduccion a la IA + Primeros usos reales en el Real Estate

[y Contenidos

1. ¢Qué es la Inteligencia Artificial?

o |A como asistente, no como reemplazo

o Ejemplos cotidianos

o Qué puede hacer HOY por un inmobiliario
2. Introduccién a ChatGPT

o Para qué sirve en real estate

o Errores comunes al usarlo

III )

o Diferencia entre “pedir mal” y “pedir bien’
3. Prompts inmobiliarios clave

o Prompts para redes

o Prompts para propiedades

o Prompts para anuncios
4. Primeros usos inmobiliarios

o ldeas de contenido para redes

o Textos simples para Instagram

o Respuestas a clientes
CLASE 2: Canva + Nano Banana + herramientas visuales y de automatizacion

1. Canva (con IA integrada)
o Uso de plantillas inteligentes
o Magic Design
o Texto a disefio automatico
o Ajustar disefios sin saber disefio
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2. Nano Banana: imdgenes que venden
o Qué esy para qué sirve
o Coémo pedir imagenes inmobiliarias
o Estilos que funcionan en real estate
o Errores comunes (imagenes poco realistas)

&3 CLASE 3: criterio profesional, sistema y marco legal argentino

1. 1A para redes sociales

o Ideas de reels inmobiliarios

o Copies para Instagram y Facebook

o Contenido educativo vs contenido vendedor
2. |A como asistente personal

o Organizacion semanal

o Ideas de contenido mensual

o Checklists inmobiliarios
3. Criterio humano y limites del uso de IA

o Cuando confiarenla IA

o Cuando corregir o intervenir

o Riesgos del uso automatico de contenido

o Responsabilidad profesional del inmobiliario
4. Marco legal argentino aplicado al uso de IA

o Uso de imagenes y textos generados por IA

o Derechos de autor y licencias

o Buenas practicas para evitar conflictos legales

Técnica de Trabajo

Se desarrollara de manera on line, expositiva y participativa.
Video conferencia en vivo, a través de Zoom: 4 videoconferencias de aprox. 2 hs. c/u.-

*as videoconferencias podran modificarse ante alguna eventualidad, el docente lo informara con la mayor antelacién posible. Asi
mismo cabe recordar que todas nuestrasvideoconferencias son en tiempo real, la persona que no pueda asistir por diversos motivos
podra visualizarlas en cualquier momento, ya que se encontraran al dia siguiente en el Campus Virtual. Las videoconferencias se
realizan a través de la Plataforma Zoom.
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Certificado de Asistencia

v Se entregara al finalizar la cursada (via mail) *.
v Se les solicitard completar una encuesta de satisfaccion.

*El certificado se guardara en nuestros archivos por el lapso de un afio calendario. Pasado este tiempo, los archivos se
eliminaran.
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